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中小企業診断士の日 Webイベント

令和７年１１月１４日（金）



本日の内容

１ ぬまた起業塾とは

２ 開催概要

３ カリキュラム

４ ぬまた起業塾の特徴



ぬまた起業塾とは

・沼田市内において創業等を志す皆様を、オール沼田の体制でサポートするための場

・会⾧を沼田市⾧星野稔、塾頭を青山社中(株)筆頭代表朝比奈一郎とし、市内経済界を代表する
アドバイザーの皆様の支援のもと、ビジネスプラン作成のゼミや経営者講話、企業訪問等を実施

・平成27年度の開塾以来、毎年多くの卒塾生を輩出し、今期で第11期目
令和6年度までの入塾生は181名、うち卒塾生は164名
卒塾生のうち106名が起業・事業拡大・事業承継等に至り、現在も沼田市内を中心に活躍

〇入塾者年齢別構成

計70代60代50代40代30代20代10代

181210295655272

〇入塾者男女別構成

計女性男性

1818299

〇卒塾後の成果

計事業承継事業拡大起業

10692968



開催概要（令和7年度）

2025年7月5日(土)～2026年1月24日(土)
原則として、隔週、土曜日13:00～16:15に実施。全13日

開催期間

沼田市内において、創業を志す者・創業後2年程度までの者・事業承継を予
定している者・第二創業を検討している者
（国籍、性別、年齢、学歴は問いません。）

対 象

原則として、沼田市役所（テラス沼田）にて実施場 所

15名程度（1クラス最大5名程度×3クラス）人 数

30,000円（税込）※懇親会会費は別途受 講 料

・全13日のうち、8日以上出席すること。
・ビジネスプランを作成し評価を受けること。

修了要件

・「ぬまた起業塾修了証」を贈呈
・塾生ネットワーク（現役塾生間の交流、同窓会への参加等）
・創業支援策などの各種制度紹介、地元経営者への紹介
・利根郡信用金庫・沼田商工会議所・沼田市東部商工会への相談が随時可能
・「特定創業支援等事業を受けた創業者への支援」を受けることができます。

塾生特典



カリキュラム

カリキュラムは、①ビジネスプラン作成、②講話・訪問、③専門講座の３部から構成

①ビジネスプラン作成
実践で使えることを最重要視し、担当の中小企業
診断士による丁寧な指導により個々のビジネス
プランを完成させる

②講話・訪問
経営者や塾頭の講話、ビジネス現場に赴いての学びを実施

③専門講座
ビジネスの基本的なエッセンス、起業前後や運営段階で重要なノウハウを総合的に
教授

ぬまた起業塾塾頭/青山社中(株)筆頭代表
朝比奈一郎氏





ぬまた起業塾の特徴

〇ビジネスプランの作成に注力
中小企業診断士の先生の伴走により、半年間かけて自らのプランを丁寧に作成
→卒塾してすぐに起業に向けて動き出すことが可能

〇沼田市総掛かりの起業塾
沼田商工会議所、沼田市東部商工会、利根郡信用金庫、利根沼田農業協同組合、
沼田市観光協会など、市内経済界の⾧がアドバイザーとして参画
→塾生への期待、地域総掛かりで沼田を盛り上げていこうという想い

〇実践を重視
群馬県内・東京企業訪問では実際に現場に赴き、起業の仕方や商品の伝え方を学ぶ
経営者講話では、第一線で活躍する経営者を招き、創業に至る経緯や理念を学ぶ
→自分事として実践的に考えることができる 理論も大事だが実践も重視

〇ネットワークの強さ
卒塾生全員が加入する「ぬまた起業塾同窓会」
→各期の横のつながりだけでなく、各期を超えた縦のつながりが生まれる



ご静聴いただきありがとうございました



「沼田市起業塾」の支援事例と起業塾概要の発表

1. 「ぬまた起業塾」のご紹介

2. 「ビンテージ ホーム合同会社」のご紹介

3. 当協会の関わり及び講義内容のご紹介



ビンテージホーム合同会社

２０２５年１１月１４日

代表社員 石坂只男 (ぬまた起業塾７期生)
石坂裕子(ぬまた起業塾２期生)



企業概要

商 号 ビンテージホーム合同会社
設 立 ２０２１年４月６日
代表者 石坂只男
所在地 沼田市栄町２番地４
資 格 一級建築士・インテリアコーディネーター

既存住宅状況調査技術者・一級色彩コーディネーター
事業内容 住宅リフォームの設計・施工管理・施工

インテリアコーディネート及びインテリアの販売



before after

施工事例



before after
施工事例



施工事例
before after



• 夫婦ともに一級建築士を持つ2人が経営しているリフォーム会社とい
うブランディングで顧客に安心感をあたえています。

• 夫（社⾧）は建物調査・設計・見積・現場管理を行い、妻（専務）
は契約前のインテリアコーディネートから、引渡し前のカーテン・
照明器具・家具の提案販売を行います。

• お互いの得意分野で各々が顧客に提案する事でより踏み込んだ提案
をする事が可能になります。

当社の強み



弊社の考える住宅リフォームは、見かけだけ綺麗にする

リフォームではなく、夏涼しく冬温かい快適な住宅に

リノベーションする事を第一に考えています。

また、昔と異なる家事動線を最適化する事で家事の負担や

孤立を軽減し、夫婦の会話が多くなるレイアウトを考えます。

特 徴
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「ぬまた起業塾」と群馬県中小企業診断士協会との関わり
• 起業塾の立ち上げ、講座の設計と実施
• アドバイザー(福島顧問・吉村会⾧)及び講師の派遣
• 入塾面接の立ち合い
• 開講式・懇親会・閉講式・アドバイザー会議等の行事に参画
• 県内企業訪問先・経営者講和の推薦

「ぬまた起業塾」での講座内容
• 起業における心構え…事業環境変化に応じ「変化し続ける」ことを説明
• 問題解決演習…塾生同士のコミュニケーションを醸成
• 事業コンセプト構築…コンセプトシートの作成と添削指導(アフターフォロー)
• ビジネスプランの作り方…ビジネスプランの構成やポイントを説明
• マーケティング…収益を得るための工夫の説明と事例の紹介
• 起業への悩み解決…塾生によるブレインストーミングでのアイデア発掘
• プレゼンテーション…閉講式でのビジネスプラン発表に向けたスキルアップ



ご静聴いただきありがとうございました
引き続いて、Q&Aと致します


